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Ich schaffe die Verbindung zwischen
Kunde, Plattformanbieter und
Implementierungspartner.

Ich Ubersetze |hre Ziele in greifbare
Anforderungen und halte fur das

[ ]
der Idee bis Tearm den Fokus auf dem, was

Wie ein Bausachverstandiger der

Wi rku n g Digitalisierung prufe ich, ob Planung,

Architektur und Umsetzung
zZusammenpassen

- r n a n Ce u be r d e n fachlich, technisch und wirtschaftlich.

So entstehen Vertrauen, Stabilitat und

mte n I_e be n Szykl u S Ergebnisse, die Erwartungen nicht nur

\ erflullen, sondern Ubertreffen.
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Warum dieser Ansatz den Unterschied macht

Der technologische Fortschritt beschleunigt sich rasant und Innovationszyklen werden immer kurzer. Ohne eine klare Struktur verlieren
selbst gute Initiativen an Fokus und Wirkung. Erfolg in der Digitalisierung entsteht nicht durch mehr Aktivitat, sondern durch stringente
Methodik und konsequente Umsetzung.

Eine externe, erfahrene Guidance sorgt dafur, dass Teams den Uberblick behalten, Prioritadten richtig setzen und Floating Scope vermeiden.
Neue Themen werden nicht lose angegangen, sondern in ein sauberes, wirkungsorientiertes Framework gegossen.

So entstehen stabile Projekte, messbare Ergebnisse und echte Weiterentwicklung. Wer hier strukturiert vorgeht, spart Zeit, vermeidet
teure Umwege und erreicht mehr Wirkung mit weniger Aufwand.

Leistungsportfolio tiber den Lebenszyklus der Digitalisierungsinitiative
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Ideen erkennen, Rahmenbedingungen schaffen, Architektur, Business Case und Initiativensteuerung und Ergebnisse messbar machen, Betrieb stabilisieren, Innovation
Wertversprechen definieren Prioritaten setzen Realisierungsplan fixieren Umsetzung begleiten Nutzung optimieren fordern, neuen Loop starten
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Baseline Workshop Capability Scan Strategic Pivots Projektsteuerung & Value Realization Review Operational Excellence
Ideen validieren, Chancen Reifegrad, Risiken, Potenziale priorisierte Use-Cases & Quick Governance ROI vs. Zielbild prifen stabiler Betrieb der Plattform
identifizieren Wins Qualitatssicherung, Risk
Mitigation
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Vision & Value Canvas Vendor & Platform Fit Business Case Modelling EVA-Analyse & KPI- Adoption Analytics & Governance Evolution
greifbares Zielbild, messbare Technologie- und ROI, CapEx/OpEX, Trackin Coachin kontinuierliche
Wirkung Partnerbewertung Szenarienrechnung Fortschritt objektiv messen Nutzung & Akzeptanz steigern Steuerungsoptimierung
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Cost of Doing Nothing Governance Framework Roadmap & Backlog Change Request Continuous Improvement Innovation Loop
Analyse Design Building Management Backlo neue Ideen aus Daten und
Business Impact des Nicht- Entscheidungs- und Umsetzungsschritte und Flexibilitat ohne Kontrollverlust Feedback in MaBnahmen Erfahrung generieren
Handelns Steuerungsmodell Abhangigkeiten uberfuhren
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ROI & Success Criteria Initiative Framing Change Story Quality Gates & Scope Success Stories & PIVOT Refresh
Definition Scope, Rollen und Budget Development Reviews KPI Reporting Evolution auf Basis der
Erwartungshaltung realistisch definieren Akzeptanz aufbauen, bevor Stabilitat im Dreieck Fortschritt sichtbar machen Erkenntnisse
festlegen gebaut wird Time, Budget, Scope
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Lassen Sie uns dazu
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wo Sie gerade stehen und wie Sie den gréBten Hebel entfalten. 5 y
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